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Elsevier – Science Direkt 
Principiellt viktigt förhandling
● BIBSAM-avtal

● Dyraste/mest omfattande avtal

● Ca 4500 tidskrifter (MDH totalt ca 13 000 tidskrifter)

● 1,4 miljon kr (mediabudgeten totalt ca 8,5 miljon kr)

● Ca 4% prisöknig per år

● Berör förändringar på tidskriftsmarknaden

● Kostnadsutveckling

● Övergång till Open Access



Bakgrund – från tryckt till OA
Finansieringsmodell – traditionell
● Betalar för tillgång till publicerat material
● Ska täcka förlagens kostnader (samt eventuell vinst)
● Från enskilda prenumerationer till förlagspacket
● Ständiga prisökningar

Open Access – kräver nya finansieringsmodeller

Finansieringsmodell – nytt alternativ
- Betalar för publiceringen

APC (Publiceringsavgifter)
● OA-tidskrifter 
● Hybridtidskrifter

Vad har BIBSAM gjort hittills?
● Nya avtalsmodeller - Springer Compact pilotprojekt 2016
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Hybridtidskrifter - för och nackdelar

Möjligheter

● Möjliggör odramatisk övergång till öppen och fri tillgång till 
etablerade vetenskapliga tidskrifter

● Ingen/liten kostnadsökning – pengarna finns redan i systemet

Problem

● Betalar två gånger

● Hindrar utvecklingen av rena OA-tidskrifter

● Förlagen behåller sin starka ställning och får en ny inkomstkälla

● Kräver fortsatt prenumeration om inte alla artiklar är OA

● Brist på transparens

● Olika nivåer på licenskostnadsreduceringen
● Global nivå

● Nationell nivå

● Enskilda lärosäten
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Elsevier-förhandlingen och APC

● Bibsam - ingång
● Open Access
● Kontroll på kostnadsökningarna
● Transparent prismodell 

● Elsevier - ingång
● Förhandlar inte APC-avgifter och prenumerationslicencerna

samtidigt- ”har inget med varandra att göra”
● ”Räknar inte in OA-artiklar i prissättningen” – kontroll omöjlig

● Internationella förhandlingar
● Tyskland pågående. Utfallet där avgörande betydelse
● Finland och Norge
● Nederländerna och Storbritannien avslutade
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Möjliga konsekvenser

● Utvecklingen i Tyskland avgörande

● Stärkt internationellt samarbete gentemot förlagen

● Inget avtal
● Nya artiklar ej tillgängliga
● Konsortiet håller inte ihop – lärosäten tecknar egna dyra licenser
● Forskarna hittar andra (illegala?) vägar att hitta artiklarna

● BIBSAM ger upp – lika som idag, vägen till OA lite längre

● Blir ett avtal
● Stor framgång med effekter på kommande förhandlingar med andra 

förlagen. 
● APC-delen gör det dyrt för oss
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APC – för och nackdelar

● Köper loss artikeln genom att betala förlagets kostnad

● Problem – Betalar två gånger double dipping

● offset-avtal - krångliga

● Olika nivåer  hela marknaden – enskilda lärosätet



Förändringar i tidskriftsmarknaden

● Stigande kostnader

● Ge fri tillgång till information

● Open Access
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● Hindra kostnadsutvecklingen

● Ge fri tillgång till information

● Open Access innebär förlagen behövs inte längre

● Förlagen behövs, därför är Open Access omöjligt

● APC-avgifter försök att göra båda möjligt

● Förlagen behöver sina intäkter ändras säljandet av det 
publicerade till säljande av publiceringsplats (med bibehållen 
granskning)

● Samma pengar stoppas in i systemet 

● Problem – det går inte att säga upp tidskrifter eftersom inte allt är 
OA. Betala två gånger 
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Risker

● Förhandlingarna kan stranda inför årsskiftet 2018 

● Elsevier kan stänga av tillgången till 2018 års publikationer till 
alla lärosäten om avtal inte uppnås

● Frustration hos forskare som inte kommer åt Elseviers senaste 
artiklar

● Lärosäten skaffar egna licens till dyr kostnad - Konsortiet 
splittras 



Bakgrund – från tryckt till OA

● Betalar för tillgång till publicerat material
- Ska täcka förlagens kostnader (plus en ibland ansenlig vinst)
Enskilda tryckta tidskrifter 

● BIBSAM – Konsortie för 
univenskniversitets/högskolebibliotek
● Big deals Förlagspacket 

● OA 
● OA-tidskrifter Nya tidskrifter / databaser fritt tillgängliga
● Hybridtidskrifter
● (Parallelpublicering)
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Bibsamkonsortiets strategi

● Förlaget ser licenser och APC-avgifter som separata 
affärsmodeller som de inte vill förhandla tillsammans

● Bibsam går in i förhandlingarna med kravet på 100% Open
Access och en hållbar och transparent prismodell

● Vi diskuterar ett internationellt förhandlingssamarbete med 
Tyskland, Finland och Norge  
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